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Etap 1. PREZENTACJA POMYSLU E-BIZNESOWEGO

Zadaniem pary jest zaprezentowanie na forum Warsztatbw w ciagu 5 min wlasnego
pomyshu e-biznesowego na podstawie przygotowanych w ramach Case Study 11 2
zarysu biznesplanu oraz prototypu serwisu firmowego. Prosze pamietaé o
koniecznosci przyslania dokumentow do 30.11 godz. 24:00 na

witold @skni.org albo przyniesienia na Warsztaty 1.12 ich wydruku.

Prezentacja ma obejmowac:

- krotkie omowienie dzialalnosci firmy

- dane zawarte w streszczeniu biznesplanu (szczegélnie Zrodla kapitalu, stopa
dyskontowa i wewnetrzna stopa zwrotu)

- przykladowe wejscie klienta na strone firmy (na przykladzie prototypu serwisu
firmowego)

- horyzont zyskow tj. ile czasu potrzeba do otworzenia firmy, kiedy pojawiaja sie zyski

ijak dlugo firma moze pozosta¢ na rynku.

Prezentacja jest oceniana pod katem:

- kompletnosci (Czy objete zostaly powyzsze punkty?)

- logiczno$ci (Czy prototyp serwisu i biznesplan sa spojne?)
- innowacyjnoéci (Czy jest to pomyst innowacyjny?)

- zwiezlo$ci (Czy para zmieScila sie w czasie?)

- formy (Czy para ma zadatki na charyzmatycznych lideréw biznesu?)
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Mozna ulatwi¢ sobie prezentacje wspomagajac sie slajdami w programie PowerPoint.

Po zakonczeniu zadania najlepsze pary przechodza do etapu 2.

Etap 2. NEGOCJACJE Z INWESTOREM

Najlepsze pary z Etapu 1. biorg udzial w krotkich negocjacjach z inwestorem venture capital.

Inwestor ma ograniczone $rodki finansowe, wiec z jednej strony bedzie oczekiwal na
propozycje udzialu w zyskach od firmy, z drugiej za$ bedzie szukal slabych punktow w
rozwigzaniach tak, aby wyloni¢ najlepsze. Pary moga skladac oferty inwestorowi, broni¢ sie

przed krytyka lub dowodzi¢, ze ich pomyst e-biznesowy jest lepszy niz pomyst konkurencji.

Negocjacje maja charakter ¢wiczenia biznesowo-aktorskiego — jest to pole do popisu dla

fantazji uczestnikow.

Wiyniki Case Study 4:

Wyniki wpisywane sg na biezaco: Arkusz Wynikow

Wszystkie pary, ktore w stopniu co najmniej zadowalajacym ukoncza Etap. 1.

studium przypadku, otrzymaja certyfikat ukonczenia Warsztatow.
Najlepsze pary w Etapie 2. otrzymaja certyfikat ukonczenia Warsztatow z
wyrdznieniem.

Pary, ktore nie dotrzymaja terminu lub wcale nie oddadza Cas6w 1 i 2, a chca
otrzymac¢ certyfikat ukonczenia Warsztatow, moga sie zapisa¢ (juz indywidualnie) na

test koncowy 8.12. (100 pytan testowych, zakres — calo§¢ Warsztatow).
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